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ПРОГРАММА КУРСА «1С: УПРАВЛЕНИЕ ТОРГОВЛЕЙ»
1. Основные настройки:
- Ввод информации об организации. 
- Заполнение сведений об ответственных лицах.
- Установка параметров учётной политики бухгалтерского и налогового учёта. 
- Знакомство с классификаторами.
- Заполнение справочника о кассах предприятия.
- Установка настроек для быстрого оформления документов. 

2. Номенклатура:
- Создание групп и видов номенклатуры.
- Ввод сведений о номенклатуре.
- Установка типов цен номенклатуры.
- Установка типов скидок и наценок.

3. Контрагенты:
- Создание групп контрагентов.
- Заполнение сведений о деловых партнёрах. 
- Ввод банковских счетов и договоров контрагентов.

4. Ввод остатков денежных средств:
- Ввод остатков денежных средств на расчётных счетах. 
- Ввод остатков наличных денежных средств. 
- Формирование отчета о движении денежных средств.

5. Закупка товара:
- Заказ товара поставщикам, просмотр отчета Анализа заказа.
- Формирование счета на оплату поставщикам.
- Оформление заявки на расходование денежных средств.
- Оплата с расчетного счета поставщику.
- Проверка состояния расчетного счета – формирование выписки банка.
- Оформление поступления товаров и дополнительных расходов по ним.
- Формирование отчета Ведомость по товарам на складах.
- Установка цен на полученный товар.
- Печать прайс-листа.

6. Продажа товара:
- Выписка счета на оплату покупателю.
- Оформление накладной и счет-фактуры на основании счета покупателя.
- Поступление денежных средств от покупателя. 
- Оформление возврата от покупателя.
- Списание товара.
- Ведение книги покупок и книги продаж.
- Формирование актов сверок с контрагентами.

7. Продажа товара в розницу:
 - Перемещение товара.
 - Формирование чеков ККМ.
 - Закрытие кассовой смены.
 - Поступление розничной выручки в кассу.

8. Комплектация товара:
- Создание номенклатурной единицы комплектации.
- Заполнение комплектующих, установка цен на комплект.
- Формирование комплекта на складе.
- Продажа комплектов.
- Разукомплектация товара.
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